Кларис – простой способ повысить эффективность управления и снизить расходы
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Коммерческое предложение.
Предлагаю  внедрить  WEB сервис Кларис, обеспечивающий ведение базы данных с заявками на покупку, продажу, аренду  объектов недвижимости. 

Решение позволит:

· создать единую базу данных по всем филиалам 

· полностью контролировать работу агентов 

· подбирать варианты предложений для клиентов онлайн 

· вести историю переговоров по каждому клиенту. 
Как результат:  повысить эффективность управления, меньше зависеть от агентов,  улучшить качество работы с клиентом.

Плюсы этого решения:  

· Кларис - веб система. Работает с любого компьютера, где есть Интернет. 24 часа в сутки.

· Систему можно арендовать (доступ есть уже сегодня) или купить и установить на вашем сервере

· Быстрый результат. Внедрение от 2-х дней

· Минимум риска  - вы может поработать с системой до заключения договора и оплаты

· Безопасность. На 16 лет работы с российскими и международными холдингами мы получили необходимый опыт и технологии. Вы сможете выбрать нужный уровень безопасности ваших данных, включая возможность  аутентификафии с проверкой сканером отпечатков пальцев пользователя.

Для вас создан действующий пример прототипа решения,  вы можете оценить интерфейс и возможности системы в Интернет  по адресу:  http://saas.claris.su  Логин: Медведев А   Пароль 123456

Предлагаю организовать встречу  для демонстрации решения и обсуждения рамок проекта

С уважением,                                         Елкин Александр, генеральный директор АльтСофт.       

Веб. сайт компании  http://altsoft.ru     Email   an@altsoft.ru    
Тел  +7 (495) 771-31-54    8 (916) 858 1915

Мы  неоднократно решали похожие задачи для наших Заказчиков. Ниже привожу примеры рабочих экранов действующих решений.
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О платформе и технологиях

Разработку предполагается  вести на платформе Кларис TM: конструкторе бизнес процессов.  Кларис - адаптивная платформа для онлайн управления бизнес-процессами, позволяющая моделировать процессы, изменять правила  работы на лету  без остановки  системы.

Ключевые особенности КларисTM: простой и современный интерфейс, быстрые внедрение и окупаемость.
Предлагаемый порядок работы: 

1. Встреча для уточнения требований к системе.

2. Создание прототипа решения, согласование тех задания и рамок проекта: цены и сроки.  Без предварительной оплаты.  
3. Заключение договора, предоплата 

4. разработка решения, пилотный проект: прогон на тестовых данных

5. Сдача разработанного решения и внедрение во всех филиалах компании.

6. Техническая поддержка действующего решения.

Почему АльтСофт: 

1. Опыт компании, готовые наработки:  решение не будет создаваться с нуля, время на разработку минимально, цены – конкурентны за счет центра разработки в Омске. 

2. Гибкость системы: внешний вид экранов, состав базы данных – все это меняется без программистов. Итог – дешевле стоимость создания и владения
3. Минимум рисков: Прототип решения мы готовим ДО подписания договора, вы увидите, как будет выглядеть программа, как мы работаем.

4. Прозрачный процесс разработки: вы будете видеть как идет разработка, промежуточные версии доступны для вас. Это позволяет быстрее получить отдачу от системы, быстрее реагировать на отклонения.

О компании:

АльтСофт создан в 1993 году, сертифицированный партнер MicroSoft с 2004 года. Система менеджмента качества процессов разработки ПО и технической поддержки сертифицирована по стандарту  ISO 9001. Офисы АльтСофт расположены в Москве и Омске.  Компания владеет правами на зарегистрированные торговые марки: АльтСофт тм и Кларис тм
Компания создала и развивает два тиражных продукта: 

Комплексная информационная система для зернопереработчиков Кларис.  Система Кларис  с 1997 года автоматизирует процессы закупок, продаж, производства, бухгалтерского и управленческого учета, себестоимости, лабораторий, весовых, автотранспорта, учет основных средств и НМА, кадровый учет и расчет заработной платы, бюджетирования и консолидированной отчетности холдинга. Система Кларис внедрена на более чем  100 предприятиях отрасли в 17 регионах России и Казахстана. Это решение занимает лидирующее положение в отрасли. Сегодня с помощью  Кларис учитывается  30% светлого солода в России, и  40% московской муки и хлеба.
Кларис SaaS – адаптивная Web система  автоматизации оперативного управления бизнесом.   http://claris.su
Это решение аккумулирует многолетний опыт компании по разработке и поддержке корпоративных систем и создано с учетом лучших современных  тенденций и технологий. Решение незаменимо в случае автоматизации территориально распределенных компаний или оптимизации процессов отношений с внешними компаниями: клиентами, партнерами,  поставщиками.

Компанией АльтСофт реализовано более 140 успешных проектов по автоматизации систем управления на предприятиях и холдингах от АСУТП завода до бюджетного управления и консолидированной отчетности холдинга на платформе "Кларис".  

Наиболее интересные проекты, реализованные с использованием Web технологий:

Создание национальной системы управления сервисом торгового холодильного оборудования.

Система координирует взаимодействие владельцев холодильного оборудования, заводов –производителей, сети сервисных центров. Системой пользуются большинство компаний производителей напитков: SunInbev, Danon , Nestle, Pepsi , Heiniken, Вимм Билль Данн , САБ  Миллер, Red bull и другие.
Разработка системы сбора заявок на продукцию, формирования заявки в производство, формирования маршрутов доставки  для холдинга, объединяющего хлебозаводы.

Особенностью системы является высокие нагрузки (около 2000 накладных по 20-40 позиций в каждой добавляются в систему ежедневно) ,  круглосуточный 3 сменный режим работы предприятий и жесткие требования ко времени доставки хлеба в сеть торговых точек
В числе Заказчиков АльтСофт:
 SunInbev . Крупнейший в мире производитель пива, 
Банк Авангард. Входит в число крупнейших банков России по размеру собственного капитала и чистых активов.
АО «Русский солод».  Компания владеет 3 солодовнями общей мощностью 300 тыс. т. Крупнейший производитель светлого солода в России.
Зерновая компания «Настюша». Холдинг, включающий более 60 предприятий в России, Казахстане и Прибалтике.
Московский комбинат хлебопродуктов. Крупнейшее мукомольное предприятие в России. Включает в себя два мукомольных завода производственной мощностью 1000 тонн переработки зерна в сутки и пять элеваторов общей емкостью 180 тыс. тонн.
Омская региональная ипотечная корпорация.

Для формирования предложения с ценами и сроками предлагаю организовать встречу.
С уважением,                                         Елкин Александр, генеральный директор АльтСофт.       
Веб. сайт компании  http://altsoft.ru     Email   an@altsoft.ru    
Тел  +7 (495) 771-31-54    8 (916) 858 1915
www.altsoft.ru    495 640 31 54 

